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CÉL 2018-RA

EU-n belül 77%

EU-n kívül 33%

EU-n belül 67%

EU-n kívül 23%
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Magyar 
Állam 

Magyar 
Kereskedelmi 

és 
Iparkamara

„KELETI NYITÁS STRATÉGIA”

„DÉLI NYITÁS S TRATÉGIA”



KORMÁNYZATI

EXPORTÖSZTÖNZÉS

2014 nyara a kormányzati exportösztönzés 
egységes irányítás alá került

„Keleti nyitás” fókuszú

Európai Unió (EEN, Közép-Európai 
Kereskedelemfejlesztési Hálózata)

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

Integráció



A KERESKEDŐHÁZ…

KAPCSOLATI HÁLÓ

ÉPÍTÉSE: 
PARTNERKÖZVETÍTÉS, 

MINÉL SŰRŰBBEN SZŐTT

KAPCSOLATI HÁLÓ

LÉTREHOZÁSA A CÉL

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

• A hangsúly 
nem a fizikai 
infrastruktúra 
létrehozásán van, 
(nem lesznek drága és 
nehezen fenntartható 
kereskedelmi kirendeltségek)

• Nem örököse a valaha 
volt IMPEX cégeknek, 
csak annyi a közös, 
(hogy állami háttérrel indult és 
külkereskedelmet folytat)



EREDMÉNYEK 2014

130
MILLIÓ EUR

911 
KÜLFÖLDI VEVŐ

536
KEZELT ÜGYLET

2341
MAGYAR VÁLLALAT

130 millió € értékű ügylet a 
tevékenységhez kapcsolódva

élelmiszeripar, egészségipar, építőipar, IT Oroszország, 
Azerbajdzsán, Kína, Kazahsztán (korrelál az 
irodanyitásokkal)

157 jelenleg is folyamatban 

új piacok, új termékek – átlagos ügylet 
idő: 8,5 hónap engedélyezések, 
regisztrációs eljárások, stb

911 külföldi vevő, disztribútor, importőr, 
befektető

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !
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KÖZEL KELET
Jordánia 
Egyesült Arab Emírségek
Törökország
Szaúd-Arábia
Irak

LATIN-AMERIKA

Brazília
Mexikó

Szingapúr 
Laosz
Kína
Vietnám
Mongólia

OROSZORSZÁG, FÁK
Oroszország 
Kazahsztán
Azerbajdzsán
Örményország

AFRIKA

Egyiptom
Ghána
Szudán
Marokkó
Zambia
Botswana
Dél-Afrika

NYUGAT-BALKÁN
Macedónia
Montenegró

KERESKEDŐHÁZAK

A KÜLPIACOKON

ÁZSIA (DK-ÁZSIA, ÉSZAK ÁZSIA)

2015. ÉV VÉGÉRE 42-RE
BŐVÍTJÜK A

KERESKEDŐHÁZAK SZÁMÁT
(ETIÓPIA, ANGOLA, CHILE, 
ECUADOR, PERU, KENYA)



Külpiaci információk és 
kapcsolatok hiánya

Külkertechnikai információk 
és tapasztalatok hiánya

Pénz és tőke hiánya

Menedzsment ismeretek 
hiánya

1.

2.

3.

4.

NEM A PÉNZHIÁNY

AZ ELSŐDLEGES

OKA, 
hogy nem exportálnak a 

vállalkozások

M IÉRT VAN SZÜKSÉG

KERESKEDŐHÁZRA?

MAGYAR KKV-K ELŐTTI AKADÁLYOK
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KÜLDETÉSÜNK

Modern Kereskedőház
minél sűrűbben szőtt kapcsolati hálót vessünk ki az EU-n kívüli  piacokra

Integrátor szerep 
(Szétszórt árualapok / komplementer szolgáltatások 
összeszervezése, Kezdő exportőrök támogatása minden oldalról, 
Kapacitásbővítések elősegítése, Szolgáltatás diverzifikálás)

Üzleti alapon szervezett tevékenység, 
valamint a tulajdonosok gazdaság-diplomáciai céljának 
elősegítése

Nemzeti gazdasági országimázs építés



EXPORTLEHETŐSÉGEK FELTÁRÁSÁRA
célpiacok, termékek, ágazatok elemzése, 

célzott tenderfigyelés

KÖZVETÍTŐI TEVÉKENYSÉG: 
konkrét vevői igényekre belföldi szállító 

kiválasztása és árualap biztosítása

KÖZREMŰKÖDÉS
a finanszírozási folyamatokban

SZÁLLÍTMÁNYOZÁS, 
egyéb logisztikai szolgáltatások

AZ ÜZLET NYOMON KÖVETÉSE
– szállítás, fizetés, garanciális kérdések

KÜLKERESKEDELMI ÜGYLETEK LEBONYOLÍTÁSA

A vevő és eladó közötti 

ÜGYLET TELJES KÖRŰ MENEDZSELÉSE

TEVÉKENYSÉG
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ÁGAZATOK

VEGYIPAR

KÖRNYEZETIPAR

ÉPÍTŐIPAR ÉS MÉRNÖKI

SZOLGÁLTATÁSOK

GÉPIPAR

INFORMÁCIÓ TECHNOLÓGIA

EGÉSZSÉGIPAR

MEZŐGAZDASÁG ÉS

ÉLELMISZERIPAR

GÉPJÁRMŰIPAR

ELEKTRONIKA



VERSENYKÉPESSÉG HOSSZÚ TÁVÚ FENNTARTÁSA

MAGYAR MINŐSÉGI TERMÉKEK

EXPORTJA

Országimázs építés Projektek létrehozása

KOMPLEX, „CSOMAG” RENDSZEREK
ÉRTÉKESÍTÉSE

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

ÜZLETI STRATÉGIA



MAGAS MINŐSÉGŰ

FOGYASZTÁSI CIKKEK

ÉLELMISZER-
GYÜMÖLCS(LÉ)

FAGYASZTOTT
ZÖLDSÉG, GYÜMÖLCS

FŰSZERNÖVÉNY

HÚS ÉS
HÚSKÉSZÍTMÉNY

BOR

DIZÁJNBÚTOROKKOZMETIKUM

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

MAGAS MINŐSÉGŰ
FOGYASZTÁSI CIKKEK



KLASSZIKUS MÉRNÖKI

SZOLGÁLTATÁSOK

INFORMATIKÁVAL

ÖTVÖZÖTT MÉRNÖKI

TUDÁS / SZOFTVER-
FEJLESZTÉS

OKTATÁSI

KAPACITÁSOK

EXPORTJA

KÖRNYEZET-VÉDELMI

ÉS VÍZIPARI

MEGOLDÁSOK

TURISZTIKAI ÉS
WELLNESS

SZOLGÁLTATÁSOK

EXPORTJA

EXPORTTERMÉKEK

SMART CITY

PROJEKTEK

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

SZOLGÁLTATÁSEXPORT



Átfogó menedzsmentképzésCél

Tematika

Külpiac orientált, változásmenedzsment, 
piacelemzés, innováció, marketing, 
finanszírozás, nemzetköziesedés
Exporttevékenységet támogató képzés 
fontos háttértámogatás

Közel 30 elismert hazai és külföldi tréner, 27 
exportáló cég képviselői

Trénerek

Élelmiszeripar, ICT, környezetipar, vegyipar, 
gépipar, építőipar, egészségipar, gépipar, 

Iparágak

Ú J P I A C O K , Ú J L E H E T Ő S É G E K !

EXPORTAKADÉMIA
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ARAB
HEALTH/DUBAI
(orvotechnika)

TOP EXPO/NAGYVÁRAD
(multiszektoriális) 

DSEI/LONDON
(védelemipar) 

TALLIN FOOD
(élelmiszeripar) 

INPRODMASH/MOSZKVA
(gépipar) 

EQUIP AUTO/PÁRIZS
(járműipar) 

ELECTRONIKA/MÜNCHEN
(elektronika) 

BIO CHICAGO
(biotechnológia) 

BIO/WASHINGTON
(biotechnológia) 

2014-ben eddig 

37 KIÁLLÍTÁST
SZERVEZTÜNK
a világ számos 
országában

2015-BEN KB. 80 KIÁLLÍTÁS megvalósítását tervezzük 
(pl.: Algéria, Azerbajdzsán, Brazília, USA, Szaudi Arábia….)

KIÁLLÍTÁSAINKAT SAJÁT SZERVEZÉSBEN VALÓSÍTJUK MEG, 
SEGÍTŐINK KÜLPIACI

KERESKEDŐHÁZAK, KGA-K

K IÁLLÍTÁS SZERVEZÉS



ÜZLETI FÓRUMOK
2015. ÉVBEN

30 ÜZLETI FÓRUM
szerepel a terveinkben

B2B TALÁLKOZÓK

Mexikó

Brazília

Egyiptom

Macedónia

Montenegró

Szlovákia
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RENDEZVÉNYSZERVEZÉS



BELFÖLDI AKVIZÍCIÓS
HÁLÓZAT
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Székesfehérvár

Tatabánya Budapest Eger
Salgótarján

Miskolc NyíregyházaSzolnok

Szeged
Kecskemét

Veszprém
Győr

Szombathely

Zalaegerszeg

Kaposvár

Pécs

Országosan felkutatni és egyesíteni az 
exportképes árualapokat

A gazdasági szereplőkkel való 
együttműködés jogi formában 
történő rögzítése

Az MNKH Zrt. céljaihoz igazodva 
országosan szervez és bonyolít le 
üzletfejlesztési rendezvényeket, 
programokat és 
exporttréningeket, 

Határon átnyúló üzleti kapcsolatok 
fejlesztése célzott partnerkereséssel, a 
Közép-Európai Kereskedelemfejlesztési 
Hálózattal együttműködve

Debrecen

Békéscsaba



BAH ELÉRHETŐSÉGE AZ ÚJ
HONLAPON
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REGISZTRÁCIÓ

EGYSZERŰBB

REGISZTRÁCIÓ A

CÉGEK SZÁMÁRA
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TERVEK 2015

42 ország az EU-n kívül, uniós 
ügynöki hálózat

Ügyfélkör bővítése: 4000 cég az 
adatbázisban, új exportőrök

Közép-Európai 
Kereskedelemfejlesztési Hálózat, 22 
iroda

Kereskedelem-promóciós 
tevékenységek, kb. 150 rendezvény 
és promóciós esemény

Ügyletérték 250 millió €

Szolgáltatás-export, technológia-
transzfer projektek az áruexport 
mellett 

HÁLÓZATBŐVÍTÉS

ÜGYFÉLKÖR
BŐVÍTÉS

IRODANYITÁS

RENDEZVÉNYEK

ÜGYLETÉRTÉK

PROJEKTEK



KÖSZÖNÖM A FIGYELMET!

DR. PINCZÉS OLGA
WWW.TRADEHOUSE.HU

PINCZES.OLGA@TRADEHOUSE.HU
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