
ÜZLETI NETWORKING



MÜLLER BERNADETT

BUSINESS NETWORK
INTERNATIONAL

BUDAPEST FEJLESZTÉSI IGAZGATÓ



SZÁMOK

TALÁLKOZÁS A NETWORKINGGEL

• 10 

• 5

• 100

• 25



HOGY ÉPÍTÜNK KAPCSOLATOT

HOGY ÉPÍTÜNK KAPCSOLATOT…

• networkinger

• kihívásokat kereső kapcsolatépítő

• biztonságos kapcsolatépítő



AHOL ÜZLETSZERŰEN 
LEHETSÉGES

• networking környezet

• folyamatosan új kapcsolatok

• tárgyalástechnika



HOGY ÉPÍTÜNK KAPCSOLATOT

TÁRGYALÁS ALATT

• merj kérdezni, miben segíthetek

• váratlan fordulat

• előbb adj

• ő lesz a legjobb értékesítőd



KIHEZ KERESEL KAPCSOLATOT

ÁLOMÜGYFÉL 

• kedvenc ügyfél meghatározása

• miről ismerem fel

• hol találok több ilyen ügyfelet

• mit mondj rólam



KIHEZ KERESEL KAPCSOLATOT

STRATÉGIAI PARTNER

• meghatározás

• több ügyfél elérése

• új szolgáltatás együtt



SZOLGÁLTATÁSOM,
TERMÉKEM BEMUTATÁSA

LEGFONTOSABB INFORMÁCIÓ

• 30mp

• 15p

• 45p



KÖSZÖNÖM 
A FIGYELMET!


