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TARGYALASTECHNIKA

- Allapitsa meg, hogy mi az utolsé ar!
Akar eladasrol, akar vasarlasrol van sz0. Ne a targyalas alatt
hozza meg a dontést.

« Vasarlas esetén mik az alternativak?
Ismerni kell a piacot.

* Ne adja ki, hogy 6n hozza a végs6 dontést!



TARGYALASTECHNIKA

« Deritse ki, miert arulja a termeéket!

« A masik ara, az én feltételeim, vagy az 6 feltételei, az én
aram mellett.

« Csak ugy adjon, ha kap is!



TARGYALASTECHNIKA

* Ne személyeskedjen!
- Mindig maradjon Onnél olyan informacio, amit nem ad Kki!

- Kérjen olyan, ami Onnek sokat ér a masiknak pedig keveset!



TARGYALASTECHNIKA

- Vallalja, hogy elére fizet kedvezmény ellenében!
- Maradjon csendben!

* Ne sértse meg az eladét!
,Nekem nem ér ennyit.”



TARGYALASTECHNIKA

« Kerulendé: , kozott, mar kozelediink egymashoz”
« Hasson érzelmekre!

« Az elso arhoz kozelitenek.
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